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自分の閃き ＡＩの発想 良質なＬＰ

株式会社GREEN 
代表取締役 ユウキ

ChatGPT と一緒に作る 

ランディングページ 
入門

えっ？凄い！ 

そんなに簡単に作れるんだ！

もうＬＰ作りに挫折しない



AIと共に広げる、 

未来の可能性。 
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登場キャラクター 
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ユウキ 
2014年に起業した、ひとり社長のWeb
マーケター。 
デジタルツールが大好きで、最近はAIを
マーケティングに活かす方法を研究中。 
専業主婦の妻カナさんと暮らしている。

ムース 
株式会社ムゥムゥランド代表。 
デジタルマーケティングの知識がほとん
ど無く、LPが作れない。 
集客ができず、会社が倒産する寸前。 
おまけにスタッフ全員に逃げられた。

アルト 
AIロボ太郎、通称ART(アルト)。 
危機に陥っているムースを助けるために
現れた、人工知能搭載のロボット。 
ムースのLP作りやデジタルマーケティン
グをサポートする。
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序章 
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やぁ愛犬。君はいつもピンチに陥ってい
るな。今日は何を困っているんだい？

今月の集客数も0人か。スタッフも全員
逃げ出してしまったし、いまボクは絶望
の淵に立たされているな。
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色々対策はあるけど、とりあえずLPを見
せてくれないかい？メールアドレスとか
LINEとか、顧客リストを取得するラン
ディングページのことね。

それじゃあ、今はLP無しで顧客リストを
集めているのか…。

LPはないよ！以前、WordPressで作っ
てみたんだけど、難しくて2秒で挫折し
たのだ＼(^o^)／

6ヶ月連続で集客数が0なんだ。このまま
だと会社のキャッシュが底をついちゃう
よ。倒産まっしぐらだお。
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・・・愛犬、ツッコミどころ満載だけど、
まずはLPを作ろう。LPがある状態とな
い状態とでは、集客率が大きく変わって
くるぞ。

うん。ブログの下にこれを貼っている。
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ふふふ…。だったらAIの力を借りたらど
うかな？

最近の僕は、ChatGPTにマーケティング
のサポートをしてもらっているんだ。AI
の力を使えば、LPだってスムーズに作れ
るようになるよ＾＾

君はWebマーケターだからLPを簡単に
作れるかもしれない。でもボクはただの
犬なんだ。LPを作るなんて高度なこと、
できるわけないじゃないか。

AIの力…だと…？
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もはやChatGPTは、超絶優秀な僕の相棒
だからね！実際にAIに説明してもらった
方がわかりやすいかな。さぁアルト、君
の出番だよ！

ムースさん、どうもコンニチハ。AIロボ
太郎、通称ART(アルト)です。あなたを
サポートするために、参上致しました。

え、何それ？ボクが知らない間に、AIっ
てそんなに進歩していたの？

な…なんか凄いの出て来た…！



 

11

こうして、ムースとアルトの二人三脚の
LP作りが始まるのでした。
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はじめに 

　本書を手に取っていただき、どうも
ありがとうございます。Webマーケ
ティング専門家/内向型人間研究家とし
て活動をしている、株式会社GREEN
代表取締役のユウキと申します＾＾ 

ユウキ 
株式会社GREEN代表取締役 
Webマーケティング専門家 

内向型人間研究家 
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　現在はオウンドメディアを運営しな
がら、中小企業や個人事業主の方々
に、WebマーケティングやWeb制作
のサポートを提供しています。コンテ
ンツ作りやライティングが得意で、こ
れまでに３冊の書籍を出版しました。 

　今回新しく本を書こうと思った理由
は、LPを作れない人が圧倒的に多いか
らです。 
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　多くの法人さん・個人さんは、集客
に困っています。そして集客に困って
いる人の多くは、LPを用意していませ
ん。「そもそもLPとはなんでしょう
か？」「集客にLPは必要ですか？」と
いうように、LPの意味や重要性を理解
していない人も沢山います。 

　そこで、AIを活用したLP作りの入門
書を書こうと決めました。AIとLPはす
ごく相性が良いです。上手く活用する
ことで、初心者さんでもスムーズにLP
を作れるようになります＾＾ 

　本書では、LPやAIの基礎、具体的な
作り方、集客や分析のやり方まで、必
要な情報がすべて揃っています。 
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• LPが作れないで困っている… 

• 集客が思うようにできない… 

• AIを上手に活用したい… 

• LPの運用方法を知りたい… 

　こんな場合は、ぜひ本書をご覧くだ
さい。 

• LPを作れるようになった！ 

• 集客力が以前よりもアップした！ 
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• AIを上手に活用できるようになっ
た！ 

• LPの分析もできるようになった！ 

　こんな未来へ導けるように、お手伝
いさせていただきます。 

　最初に一つだけ、お願いがありま
す。行動することを前提に、本書を読
んでください。これはあくまでも僕の
感覚ですが、「行動しない人」「行動
する人」「行動して継続する人」の割
合は次の通りです。 
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　１００人いれば、行動するのは１０
人前後。行動する１０人前後の中で、
継続するのは１～２人程度。明確な
データはありませんが、これまで多く
の人を見てきて感じていることです。
当然ですが、結果を出すには「行動し
て継続できる人」になる必要がありま
す。 
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　本書を読んで「とても良い情報を聞
いた！」「すごくためになった！」と
満足するのではなく、「実際にやって
みたらこんな結果になった！」「次は
これを試してみよう！」と実践をして
ください。 

　僕の知識や経験が、少しでもあなた
の参考になれば嬉しいです＾＾ 
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第１章：LPとChatGPTを知ろう 
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愛犬よ。まずはLPとChatGPTの基礎を
勉強していこう。

正直、全然よくわかっていない。今ま
で、ChatXYZをまったく使わないで生活
してきたからね。

ChatGPTね。

知識０の僕でも理解できるように、お願
いします。
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承知いたしました。IQの低いムースさん
にもわかるように、丁寧に説明させてい
ただきます。

その言い方は釈然としないが、よろしく
頼む。

すでにLPとChatGPTの知識がある場合
は、２章に進んでOKです！
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LPの基礎 

　LPの正式名称はランディングページ
と言います。この書籍で解説するLP
は、メールアドレスやLINEなど、顧客
リストを取得するためのページだと
思ってください。 

　ブログやYoutubeや広告などからLP
へアクセスを流して、メールアドレス
やLINEなどの顧客リストを取得する。
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そのあとで、メルマガやLINE公式アカ
ウントで信頼関係を築き、販売ページ
で商品を販売します。 

　商品を販売するページのことをLPと
呼ぶこともあります。僕は顧客リスト
を取得するページはランディングペー
ジ、商品を販売するページは販売ペー
ジと捉えています。 

　本書の内容は販売ページ作りにも応
用できますが、ランディングページ作
りを基盤にお伝えするので、その点は
ご了承ください！ 
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　LPは、顧客リストを集めるという点
で、大きな役割を果たします。例え
ば、LP作りに興味を持った人がいると
しましょう。 
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Point
LPの正式名称はランディングページ
と言います。メールアドレスやLINE
など、顧客リストを集めるページの
ことです。



　そんな時に、次のようなLPが表示さ
れたらどう思うでしょうか？ 
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　書籍を読むためにメルマガに登録し
よう！と思うのではないでしょうか？ 

　人がメルマガやLINEに登録するの
は、自分にメリットがある時です。LP
を上手く使うことで、「メルマガに登
録することでどんなメリットがあるの
か？」「メルマガに登録することでど
んなプレゼントがもらえるのか？」な
ど、お客さんの欲求を刺激できます。 
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　LPには、文章をメインに作られた文
章LP、動画をメインに作られた動画
LP、漫画をメインに作られた漫画LP
など、様々な種類があります。 

　最も王道なのが文章LPです。僕もこ
れまでに作ったほとんどが、文章LPで
す。動画や漫画に比べるとハードルが
低いですし、修正も簡単にできます。
LPの基本となる形なので、本書でも文
章LPを作る前提で進めていきます＾＾ 
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Point
LPでお客さんの欲求を刺激すること
で、顧客リストの取得率がアップし
ます！
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Point
LPには文章LP・動画LP・漫画LPな
ど、様々な種類があります。まずは
基本となる文章LPを作ってみましょ
う！
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ChatGPTの基礎 

　ChatGPTとは、自分の指示や質問
にAIが対応してくれるシステムです。 

32



　僕は現在、ほぼ毎日ChatGPTを使っ
ています。 

• 事業の方向性を相談する 

• 自分の書いた文章がわかりやすいか
意見をもらう 

• キャッチコピーのアイディアをもら
う 

• WordPressのコードを書いてもらう 

　マーケティング活動のほぼ全ての工
程で、ChatGPTを活用しています。 

　そのおかげで、仕事の効率と質がグ
ンと上がりました。僕の指示や質問
に、常に高い精度で応えてくれる。人
間のように、ユーモアを交えて接して
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くれることもある。超絶優秀なスタッ
フが、無料で僕の仕事をサポートして
くれているイメージです 笑 

　ChatGPTの得意分野は文章を作る
こと。つまり、LP作りとすごく相性が
良いんです！僕もChatGPTと一緒に
LPを作ってみましたが、作業効率が格
段に上がりました。 

　自分では思いつかないような、お客
さんの心に刺さるコピーも考えてくれ
ます。LP作りが苦手な場合は、ぜひ
ChatGPTの力を活用してください。 
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　ChatGPTの力を活かすために重要
なのが、プロンプトです。プロンプト
とは、AIに僕たちが投げかける指示や
質問のことです。プロンプトが的確で
あればあるほど、AIの回答精度が高く
なります。 
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Point
ChatGPTは文章を作るのが得意なの
で、LP作りとすごく相性が良いで
す。仕事の効率も質もアップするの
で、上手に活用しましょう！



　例えば、次のAとBのプロンプトの
場合、Bの方がChatGPTから的確な答
えが返ってきやすいです。 

A. 販売ページに掲載するためのキャッチコピー
を、10個ほど考えてくれませんか？ 

B. 販売ページに掲載するためのキャッチコピー
を、10個ほど考えてくれませんか？ 
【サービスの内容】 
ホームページの制作。納品してから半年間は、
Web集客のサポートもします。 
【ターゲット】 
小さな飲食店を営んでいる個人事業主。年齢は
３５歳前後。性別は男性。妻と子どもの３人暮
らし。チラシや口コミなどのリアル集客に頼っ
ているものの、限界を感じている。 
【文章のイメージ】 
２０文字前後で、できるだけ明るい文章にして
ほしいです。箇条書きでお願いします。 
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　最近はAIが賢くなってきたので、プ
ロンプトを意識しないでも、満足な回
答は得やすいです。僕はChatGPTを相
棒として可愛がっているので(笑)、ゆ
るい会話をしながら意見をもらうこと
が多いです。 

　ただ、LPのようにコンテンツをしっ
かりと作り込む場合は、プロンプトを
意識することで完成度が高くなりま
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す。どんなプロンプトを使えば良いか
はLP作りの工程で解説をしていくの
で、本書を読みながら一緒に作ってい
きましょう！ 
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Point
コンテンツを作り込む場合は、プロ
ンプトを意識しましょう！プロンプ
トが的確なほど、AIの回答精度が高
くなります。



 

39



第２章：LP制作の準備をしよう 
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これで基礎はバッチリだぞ。さっそく作
り方を教えてくれ！

その前に、必要なものを揃えよう。

必要なもの？

例えば、リードマグネットはわかるか
い？LPでお客さんを集めるために必要な
ものなんだけど。
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・・・うん。まぁね。もちろん。リード…
マグ・・・あれでしょ？

（絶対わかっていないな…）

一応、復習も兼ねて話を聞いておこう
じゃないか。

WordPress・ChatGPT・メルマガ配信
スタンド・リードマグネット、この４つ
が既に揃っている場合は、３章に進んで
OKです！
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LPに必要なもの 

　まずはLP作りの準備をしましょう。
LP作りに必要なものがこちらです。 

1. WordPress 

2. ChatGPT 

3. メルマガ配信スタンド 

4. リードマグネット 

　この４つがあれば、ChatGPTを使っ
てLPが作れるようになります。一つず
つ簡単に説明をしていきますね。 
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１．WordPress 

　LPはWordPressで作ります。Web
サイトを構築するためのソフトウェア
のことで、インターネット上の家のよ
うなものです。 

　サーバー（土地）と契約をして、ド
メイン（住所）を取得することで、
WordPress（家）をインストールで
きます。 
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　費用はサーバーの契約に月額１，０
００円程度、ドメインの取得に年間
１，５００円程度、WordPressは無
料です。月平均１，２００円程度で集
客が強化されるので、コストパフォー
マンスに優れています。 

　僕のブログもLPも販売ページも、す
べてWordPressで作りました。Web
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でのマーケティング活動に必須のアイ
テムだと思ってください。 

　構築方法は下記の記事で詳しく解説
しています。まだWordPressを運営し
ていない場合は、ぜひ記事を見ながら
立ち上げてみてください＾＾ 

参考記事：情報発信ブログの作り方
【WordPressの始め方を専門家が解
説】 
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Point
WordPressはWebでのマーケティン
グ活動に必須のアイテムです！集客
を強化するためにも、ぜひ構築しま
しょう。

https://freedom-mylife.com/blog-making/
https://freedom-mylife.com/blog-making/
https://freedom-mylife.com/blog-making/


２．ChatGPT 

　ChatGPTには無料と有料のプラン
がありますが、無料プランで十分で
す。有料プランだとAIの精度が上が
り、画像生成もできます。 

　僕は無料プランを使っていますが、
不便に感じたことは一度もありませ
ん。 
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　まだ使ったことのない場合は、下記
のリンクからChatGPTにアクセスして
ください。 

参考サイト：ChatGPT 

　実際にメッセージを送ってみましょ
う。「ChatGPTにメッセージを送信
する」と書かれた箇所に、指示や質問
を入力すればOKです。「こんにち
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https://chatgpt.com/


は。これからよろしくお願いしま
す！」「ChatGPTは具体的にどんな
ことができるの？」など、まずは挨拶
や簡単な質問をしてみると良いです。
ChatGPTが丁寧に答えてくれます＾＾ 

　ChatGPTは登録なしでも使えます
が、アカウントを作ることで今までの
会話内容や設定を保持できます。 
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　アカウントは「サインアップ」をク
リックして、ログインIDやメールアド
レスを設定するだけで作れます。 

50

Point
ChatGPTは無料プランでOKです！
とても便利なので、アカウントを作
るのがおすすめです。



３．メルマガ配信スタンド 

　メルマガ配信スタンドとは、顧客の
メールアドレスを取得して、メルマガ
を配信できるシステムのことです。 

　顧客リストの取得において、メール
アドレスは鉄板です。メールアドレス
の入力はお客さんも抵抗が少ないです
し、取得すればいつでもメールを送信
できます。 
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　参考までに、僕が現在使っているメ
ルマガ配信スタンドは「マイスピー」
です。これまでに多くのメルマガ配信
スタンドを使ってきましたが、一番使
いやすいと思っています。 

参考サイト：マイスピー 

　メルマガ配信スタンドには、共有
サーバーと専用サーバーの２種類があ
ります。 
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https://myasp-ao.com/l/c/QvTaQSUU/Vdz5y9Jc


　サーバーの評価が高いほど迷惑メー
ルフォルダに入りづらく、到達率が高
くなります。そのため、他の人から影
響を受けない専用サーバーがおすすめ
です。 

　また、メルマガは迷惑メールに認識
されないために、「SPF」「DKIM」
「DMARC」という３つの設定が必要
です。 

　マイスピーはパーソナルプランより
も上のプランであれば、専用サーバー
からメルマガを配信できる上に、３つ
の設定が完了済みのメールアドレスを
もらえます。 
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　まだメルマガ配信スタンドと契約を
していない場合は、ぜひ参考にしてみ
てください。 

　メルマガと同様におすすめなのが
LINEです。LINE公式アカウントと契
約をすれば、顧客のLINEを取得して、
LINEメッセージを送信できます。メル
マガのLINE版ですね。 
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Point
メルマガは専用サーバーからの配信
がおすすめ！「SPF」「DKIM」
「DMARC」という３つの設定も行
いましょう。



　双方にメリット・デメリットがある
ので、僕はメールアドレスとLINEの両
方のリストを取得しています。 

　まずは安定性の高いメールアドレス
を取得して、サンキューページ（メー
ルアドレスを取得した後に表示される
ページのこと）で、LINEへの登録を促
しています。 
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　本書ではメールアドレスをメインに
取得する方向で、話を進めていきま
す。 
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Point
顧客リストはメールアドレスの取得
は鉄板です！できればLINEのリスト
も取得しましょう。



４．リードマグネット 

　無料オファーとも呼びます。顧客リ
ストを取得する際に、お客さんに渡す
プレゼントのことです。 

　例えば、飲食店で「公式LINEに登録
してもらえると、会計から10%OFFに
なるクーポンをプレゼント！」という
ような特典を見たことがあると思いま
す。これがリードマグネットです。公
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式LINEに登録してもらう代わりに、お
客さんに10%OFFのクーポンをプレゼ
ントします。 

　お客さんはメリットがない限り、な
かなかメルマガやLINE公式アカウント
には登録してくれません。リードマグ
ネットを用意することで、興味を持っ
たお客さんが登録してくれるようにな
ります。 

　リードマグネットの詳しい説明や作
り方は、下記の記事にまとめました。 

参考記事：無料オファーの作り方を
3Stepで紹介！リードマグネットの制
作方法 
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https://freedom-mylife.com/freeoffer-create/
https://freedom-mylife.com/freeoffer-create/
https://freedom-mylife.com/freeoffer-create/


　まだリードマグネットを用意してい
ない場合や、より魅力的なリードマグ
ネットを作りたい場合は、ぜひ参考に
してみてくださいね。 
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Point
リードマグネットはお客さんに渡す
プレゼントのことで、無料オファー
とも言います。集客に必須のアイテ
ムです！
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LPの構成について 

　LPの全体の構成を覚えましょう。僕
が普段使用しているLPは、「ヘッドコ
ピー」「ボディコピー」「登録フォー
ム」という、この3つの項目から成り
立っています。 

　それぞれを簡単に説明していきます
ね。 
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ヘッドコピー 

　ヘッドコピーとは、LPにアクセスし
た時に最初に表示される文章です。
ヘッドラインとも呼ばれます。 

　１行目は２行目を読んでもらう為に
存在し、２行目は３行目を読んでもら
う為に存在する。これは、コピーライ
ティングで有名な話です。 
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　ヘッドコピーとは、文章の1行目で
す。ここでお客さんの興味を惹けなけ
れば、ページを閉じられてしまう可能
性が高いです。 
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Point
ヘッドコピーは一瞬でお客さんの心
を掴む必要があるので、LPで最も重
要な部分だと思ってください。



ボディコピー 

　ボディコピーとは、LPの本文だと
思ってください。 

　主にお客さんにプレゼントするリー
ドマグネットの紹介をしたり、お客さ
んがメルマガやLINEに登録することで
得られるメリットなどを記載します。 
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　昔は長文のボディコピーが多かった
のですが、最近ではシンプルで短めの
ボディコピーが多くなっています。 

　ショート動画や映像の倍速視聴が流
行ったように、「短時間で効率的に情
報を取得したい！」と考える人が増え
たからだと思います。シンプルにまと
めると、スマホからも読みやすいです
ね。 
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Point
ボディコピーは、メルマガやLINEに
登録することで得られるメリットを
伝えましょう。



登録フォーム 

　登録フォームとは、メールアドレス
などの顧客情報を入力してもらう項目
です。 

　できるだけスムーズに登録してもら
うためにも、複数箇所に設置すること
もあります。僕はヘッドコピーの直後
と、ボディコピーの直後の計２箇所に
設置することが多いです。 
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Point
登録フォームは、ヘッドコピーとボ
ディコピーの直後に設置すると、お
客さんに親切です。



　LPの構成はある程度は決まっていま
すが、全てがこの構成になるわけでは
ありません。ただ、この構成はシンプ
ル且つ王道です。作りやすく、集客も
しやすいと思います。 

　本書には特典として、WordPressの
LP制作テンプレートを用意していま
す。 

　特典のコードをコピーしてもらい、
固定ページのコードエディターにその
まま貼り付けてください。 
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　ビジュアルエディターにすると、
ヘッドコピー・ボディコピー・登録
フォームの土台が出来上がった状態
の、LPが表示されます。 

　あとは本書の内容に沿ってChatGPT
に文章を考えてもらい、テンプレート
に記入をしましょう。それだけで、あ
なたオリジナルのLPが完成します。カ
スタマイズしたい場合は、自由にアレ
ンジしてもらって構いません。 
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　初心者さんでも比較的スムーズにLP
が作れるように工夫をしたので、ぜひ
参考にしてもらえると嬉しいです！ 
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Point
特典のテンプレートとChatGPTを使
って、あなただけのLPを作ってみま
しょう！
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第３章：LPを作ろう 

72

待っていました！頼むぞAI！

いよいよワタシの出番ですね。

・・・。

あれ、何も喋らないね。
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何をしてほしいか指示を与えたり、聞き
たいことを質問しないとね。プロンプト
が大事だよ。

あぁそうだった！・・・でも、どんなふ
うに指示を出したり、質問をすれば良い
んだろう？

大丈夫！別途資料で、LP制作に必要なプ
ロンプトと、WordPressで使えるLPの
テンプレートを用意したよ＾＾

つまり、ChatGPTにプロンプトに沿っ
た指示を出して、返ってきた答えをテン
プレートに当てはめるだけでLPが完成す
るんだね！
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はい。その認識で構いません。

喋った！

使用しているWordPressテーマによって
は、テンプレートが崩れて表示されるか
もしれません。その場合は、配置などを
修正しながらご使用ください。

御意！いよいよChatGPTを作ったLP作
りがスタートだ！
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ヘッドコピーの制作 

　ヘッドコピーには次の３点を含める
と良いです。 

　この要素を含んだヘッドコピーを、
ChatGPTに作ってもらいましょう！ 
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Point
ペルソナ 
誰に向けたコピーなのか？ 

ベネフィット 
登録することで何を得られるのか？ 

インパクト 
興味が惹かれるか？



　ペルソナが決まっていない場合は、
プロンプトAに必要な情報を記入し
て、ChatGPTに送ってください。 

　ペルソナが決まっている場合は、プ
ロンプトBに必要な情報を記入して、
ChatGPTに送ってください。 
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　するとChatGPTが答えてくれます。
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気に入ったヘッドコピーが見つかるま
で、ChatGPTとのやり取りを繰り返
しましょう。 

• 追加で１０個のコピーをお願いしま
す。 

• できるだけポップにしてください。 

• ◯◯という単語を含めてください。 

• ◯◯に似たコピーを考えてくださ
い。 

• ◯◯文字以内にまとめてください。 

　こんなふうにあなたの要望を記載す
ることで、より精度の高い回答が返っ
てきます。 
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　ボディコピーもこのやり方で作って
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いくので、覚えておいてください。 

　気に入ったヘッドコピーがあれば、
そのまま使っても、アレンジをしても
構いません。僕は自分のアイディアと
ChatGPTのアイディアを組み合わせて
作ることが多いです。 

　そして「この文章は誇大広告にはな
なりませんか？」と、ChatGPTに確
認を取ります。誇大広告とは、事実よ
りも大袈裟な表現をした広告のことで
す。お客さんに迷惑が掛かりますし、
法律にも違反するので、最善の注意を
払いましょう。 
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　もしも「誇大広告の要素を含んでい
る」と言われた場合は、ChatGPTに
修正を依頼すると良いです。 

　ヘッドコピーが決まったら、テンプ
レートの「AIに作ってもらったコピー
を記入」と書かれた箇所に入力しま
す。 

　画像のように「ブロック」→「半月
マーク」→「オーバーレイ」とクリッ
クをしていくと、背景色を変えられま
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す。あなたのブログのデザインなどに
合わせて、色も変えてみてください。 

　今回は簡単に作れるように文章を中
心にしていますが、ヘッドコピーは画
像で作ってもOKです。自由にアレンジ
してください。 

　これで、ヘッドコピーの制作は完成
です。 
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ボディコピーの制作 

　ボディコピーに含める要素はこち
ら。 
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Point
問題提起 
お客さんに問題を投げかける 

ベネフィット 
お客さんが得られる未来を提示する 

リードマグネットの内容 
リードマグネットの内容を記載する 

プロフィール 
あなたの自己紹介を記載する



　まずは問題提起です。「こんな悩み
を抱えていませんか？」と、お客さん
に問題を投げかけることで、「あっ！
私のことを言われている」と関心を惹
く効果があります。 

　次にベネフィットです。「こんな未
来を得られます！」と、お客さんが望
む未来を提示することで、「今の悩み
を解決してこんな未来を手に入れた
い！」と関心を惹く効果があります。 

　問題提起はプロンプトCを、ベネ
フィットはプロンプトDを使います。
ヘッドコピーの作り方と同様に、必要
な情報を記入して、ChatGPTに送って
ください。 
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　気に入ったコピーが見つかるまで、
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ChatGPTとやり取りをしましょう。
問題提起やベネフィットは複数あった
方が、お客さんに当てはまる可能性が
高まります。それぞれ６つ程度選んで
みると良いです。 

　ベネフィットを決める際には、ヘッ
ドコピーと同様に「この文章は誇大広
告にはななりませんか？」と確認を取
りましょう。 

　コピーが決まったら、「AIに作って
もらった文章を記入」に入力していき
ます。 
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　メディアエリアの「アップロード」
をクリックすると、画像を挿入できま
す。フリー素材の画像を挿入してみる
と良いです。「その悩み、◯◯で解決
できるかもしれません」の◯◯の部分
には、「書籍」や「動画講座」など、
リードマグネットを表す言葉を入れて
ください。 

　続いてリードマグネットの内容を記
載します。 
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　例えば、書籍や動画であれば目次を
記入すればOKです。「無料オファー
の説明」には「書籍の内容」「動画講
座の内容」など、わかりやすい文章を
入れてください。ヘッドコピーと同様
に、背景色は自由に変更できます。 

　どうしても良い文章が思いつかない
場合は、プロンプトEを使って原稿を
考えてもらいましょう。 
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　お客さんの中には「どうして無料で
提供するの？」と疑問を持つ人もいま
す。お客さんの疑問を払拭するために
も、あなたが無料で提供する想いも書
いておきましょう。 

　この部分はChatGPTの力は借りず、
あなたの言葉で書いてください。 

　最後にあなたのプロフィールを記載
します。 
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　必要なのは、名前(本名でもビジネス
ネームでも可)・会社名(法人の場合)・
肩書き・活動内容です。箇条書きでも
構いません。「画像」の部分にはプロ
フィール写真を掲載しましょう。背景
色も自由に変更してください。 

　また、LPの一番下には「特定商取引
法の表記」と「プライバシーポリ
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シー」へのリンクを掲載してくださ
い。 

　お客さんを保護し、公正な取引をす
るために必要です。法律でも定められ
ています。 

　もしもまだ用意していない場合は、
インターネット上の雛形を参考にした
り、ChatGPTにお願いをしてテンプ
レートを作ってもらいましょう。 

　これで、ボディコピーの制作は完成
です。 
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登録フォームの制作 

　登録フォームで意識する点はこち
ら。 

　登録フォームだとすぐにわかるよう
に、「登録はこちら」などの文章で目
立たせましょう。 

　入力項目が多いほどお客さんは面倒
に感じます。登録してもらう情報は
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Point
簡潔でわかりやすくする 
登録する情報は少なくする 
補足情報を記載する



「名前」と「メールアドレス」だけで
構いません。 

　安心して登録してもらうためにも、
「メルマガはいつでも解除可能」「プ
ライバシー情報は遵守する」などの文
章を記載しておくと良いです。 

　これらの要素は、テンプレートに全
て記載されています。登録フォームは
ChatGPTを使う必要はありません。
テンプレートに、メルマガ登録フォー
ムタグを入力するだけでOKです。 

　メルマガの登録フォームタグとは、
お客さんがメルマガに登録するための
フォームを作成するコードのことで
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す。メルマガ配信スタンドから取得で
きます。 

　「メルマガ登録フォームタグを記
入」と書かれた部分に、タグを貼り付
けてください。 

　メルマガ配信スタンドによっては、
タグの中に「登録はこちら」などの文
章が含まれている場合があります。そ
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の場合は、テンプレートの「登録はこ
ちら」という文章は消してしまって構
いません。 

　「画像」には、リードマグネットを
表す写真を入れると良いです。僕は電
子書籍を配布しているので、書籍の表
紙を添付しています。 

　これで、登録フォームは完成です。 
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第４章：LPを運用しよう 
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・・・できた！ついにLPが完成だ！これ
で、バリバリ集客ができて、バリバリ商
品が売れるぞ！！

愛犬。LPを作っただけで集客や販売が加
速するわけではないんだよ。

えぇっ！LPがあれば集客できるし、集客
ができれば商品も売れるじゃん！

それじゃあ質問。愛犬はLPにどうやって
アクセスを集める？
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まぁ…そりゃなんというか…うん。なん
だろうね。

LPにアクセスを集められなければ、集客
はできない。仮にLPにアクセスが集まっ
たとしても、リードマグネットに魅力が
なければ集客はできない。

・・・集客ができても、信頼関係を築け
なければ商品は売れない。

その通り。だからLPへアクセスを集める
方法、LPを分析して改善する方法、集客
した後の販売方法も身につける必要があ
るんだ！
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・・・なるほど。おっしゃる通りですな。

では最後に、集客方法・分析方法・販売
方法を身につけましょう。
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集客方法 

　Webマーケティングの代表的な方法
は、SEO集客と広告集客があります。 

SEO集客：Google・Yahoo・Youtube
などの検索エンジンで、ブログの記事
やYoutubeの動画を上位表示させて、
アクセスを集める方法。 

広告集客：広告にお金を払って、LPへ
アクセスを集める方法。 
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　SEO集客は、ブログなどのWebメ
ディアを経由してから、LPにアクセス
を集めます。 

　そのため、ブログの記事の下や
Youtubeの概要欄に、LPへのリンクを
貼っておきましょう。僕はより目立つ
ように、画像付きのリンクを貼ってい
ます。 

105



　広告集客は、LPへ直接アクセスを集
められます。 
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　お客さんが興味を持つような広告を
作って、配信しましょう。僕はMeta社
が提供している、Meta広告を使うこ
とが多いです。 

　SEO集客・広告集客には、それぞれ
メリットがあります。次の記事で詳し
い説明・やり方をまとめているので、
ご覧ください。 
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関連記事：SEOと広告を駆使した集客
方法を解説【月間341リスト獲得の実
績】 
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Point
ランディングページへアクセスを集
める際には、SEO集客と広告集客の
２種類を使い分けよう！

https://freedom-mylife.com/seo-kokoku-shukyaku/
https://freedom-mylife.com/seo-kokoku-shukyaku/
https://freedom-mylife.com/seo-kokoku-shukyaku/
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分析方法 

　LPの分析をすることで、より良い結
果に改善できます。 

　例えば、ヒートマップという分析
ツールを使うと、LPの読まれている箇
所やクリックのある箇所を、色の濃淡
で示してくれます。 
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　もしもヘッドラインの直後で色が薄
くなっていた場合、お客さんがヘッド
ラインに興味を持たず、すぐにページ
を閉じていると分析できます。 

　その場合はヘッドラインを改善する
ことで、LPの成約率を改善できます。
LPを運用する上で、分析は必要不可欠
だと思ってください。 
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　僕が使っている分析ツールは全部で
４つあります。下記の記事で導入方法
や使い方を詳しくまとめているので、
ご覧ください。 

関連記事：Webマーケティングに必要
な分析ツールの導入と使い方！ 
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Point
LPは作って終わりではありません。
より良い結果へ繋げるために、分析
をしましょう！

https://freedom-mylife.com/webmarketing-tool/
https://freedom-mylife.com/webmarketing-tool/
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販売方法 

　メールアドレスを取得した後は、ス
テップメールを使って商品を販売しま
しょう。一度設定しておくと、登録者
さんに対して、自動的にメルマガが流
れるシステムです。 

　有益な情報発信で読者さんとの信頼
関係も築けるため、商品が売れやすく
なります。 
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　ステップメールの詳しい説明や作り
方は、下記の記事にまとめてあるので
ご覧ください。 

関連記事：ステップメールの作り方と
は？【お客さんの思考を書き出そう】 
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Point

ステップメールを使うことで、販売
の効率がアップします！

https://freedom-mylife.com/stepmail-create/
https://freedom-mylife.com/stepmail-create/
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終章 
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ついに・・・ついに１ヶ月の集客数が１
００人を突破したぞ！

おめでとう！みんなで祝杯でもあげよう
か。

おめでとうございます！ムースさんのお
手伝いができて、私も光栄です。
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君たちのおかげだよ。どうもありがと
う！

いえいえ、ムースさんの力ですよ。私に
的確な指示を出して、私のアイディアを
形にしたのは、あなたなのですから。

AIを使えばマーケティングが楽になる。
それをわかっていても、活用しない人は
多いんだ。「ChatGPTを使うのは難しそ
う」「プロンプトとかよくわからない」
とか言い訳をしてね。でも愛犬は、自分
の意思で勉強をして、自分の意思で行動
をした。紛れもなく君の力だよ。

どうもありがとう！これからもLPを改善
して、より良い成果に繋げていこうと思
う！
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ぜひワタシをどんどん活用してくださ
い。AIと二人三脚でマーケティング活動
をしていきましょう。

よろしく頼むぞ。相棒！

Fin
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あとがき 

　ChatGPTが誕生した時、「将来、
自分の仕事が無くなるのでは…」とビ
クビクしていた人は多いと思います。
僕は不安がまったく無かったわけでは
ありませんが、ワクワクする気持ちの
方が圧倒的に大きかったです。 

• AIの発達によって、今後どんなこと
ができるようになるんだろう？ 

• ChatGPTを自分の事業にどう活かせ
るのか、色々と実践してみよう！ 

　子どもの頃に親からスーパーファミ
コンを買ってもらった時のように、胸
の高鳴りを感じ、瞳をキラキラと輝か
せていました 笑 
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　おそらく今後、AIの進歩は止まりま
せん。実際、ChatGPTの精度もリリー
ス当時とは比べ物にならないぐらい進
歩しています。であれば、「AIを自分
の事業にどう活かせば良いのか？」と
プラスに捉えて、活用した方が有益だ
と思います。 

　僕はChatGPTを活用した結果、仕
事が圧倒的に楽になりました。本書の
タイトルも、僕とChatGPTのアイディ
アを掛け合わせて付けました。本書の
中身も、「この表現の仕方はわかりや
すいかな？」と時折意見をもらってい
ます。僕のマーケティング活動には、
無くてはならない存在になりました。 
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　本書で紹介したのは、「マーケティ
ング×AI」の使い方のほんの一部で
す。ぜひ、様々な使い方を試してみて
くださいね。本書が、少しでもあなた
の活動の参考になれば幸いです。 

　最後になりますが、本書を読んでい
ただき、どうもありがとうございまし
た！ 

　あなたの活動に幸あれ！感謝を込め
て＾＾ 
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